
Quem não quer vender mais? Quem não quer vender melhor? Quem não quer ampliar seu resultado, ter mais lucro? Mas como fazer 
isso no dia a dia?

Para responder a essas “perguntas do milhão”, faça este curso on-line, que lhe trará ferramentas direcionadas ao crescimento geren-
cial. Por meio de uma abordagem de interação e conteúdos voltados ao aumento da competitividade, os participantes têm acesso 
a ações direcionadas a melhorar a qualidade dos produtos, o abastecimento, gestão de preços, promoções, marketing digital, entre 
outras ações.

Execução:FICHA TÉCNICA DE CURSOS / TREINAMENTOS

COMO VENDER MAIS E MELHOR NA PANIFICAÇÃO

Conteúdo Programático:

Fale conosco: marcelinorodrigues@marciorodrigues.com.br ou (31) 99131-6297     

Público-alvo:

Certi�cado de Conclusão:

Márcio Rodrigues Gilda Lima

Operação do Delivery

Qualidade na Operação do Ponto de VendaComo Superar a Concorrência

Fatores-chave para a Competitividade

O certi�cado de conclusão será emitido em 
nome do aluno que adquirir o curso.

O certi�cado é em formato PDF e será 
concedido aos alunos que obtiverem 75% de 

frequência às aulas.

Marketing Digital

Promoções E�cientes

Certi�cado de Conclusão:

O certi�cado de conclusão será emitido em 

Administrador, pós-graduado 
em Gestão Empresarial.

Idealizador da 
Metodologia Propan, 

já ajudou no desenvolvimento 
de mais de 12 mil empresas 

do Brasil e exterior.

Psicóloga, com pós-graduação 
em Gestão Empresarial.

Consultora empresarial com mais 
de 15 anos de experiência, 

atua em processos de sucessão 
familiar, planejamento estratégico 

empresarial, desenvolvimento 
pessoal e pro�sional de 

equipes e gestores.

Curso On-line

FACILITADORES:

Carga Horária:

10 horas

Como ter Preços 
Competitivos

COMO VENDER MAIS E MELHOR NA PANIFICAÇÃOCOMO VENDER MAIS E MELHOR NA PANIFICAÇÃO
Curso On-lineCurso On-line

AULAS AO VIVO!

Proprietários e equipes de lideranças (gerentes, coordenadores, 
encarregados, supervisores e quem pretende assumir essas 

funções).

Investimento:

R$ 499,00
podendo ser pago em parcelas

nos cartões de crédito ou boleto bancário.




